Mercator arrive en France

Créé en 2002 par deux Frangais expatriés au Québec,
le commissionnaire de transport Mercator Transport
International Inc. arrive en France avec le rachat de la
société Trans Orient Services a Saint Quentin Fallavier
(38). Ce nouvel acteur du marché francais ne cache pas
ses ambitions. Rencontre avec son DG France, Laurent

Durieux.

“Lbcquisiﬁon de Trans Orient

* Impartant : Offre tarifairs valabla pout la France métropolitiaine st succeptible d'tre modifide sans préavis

Serviced'constitue notre
premiere implantation en France.
Il'y en aura d'autres » annonce
sans retenue Laurent Durieux,
DG de la toute récente filiale
frangaise. Le ton est donné. Ce

nouvel acteur du transport et de
la logistique entend donc faire
parler de lui. « Notre objectif est
de nous développer sur IAfique.
En cela, la France est un bon
point'd’ancrage. Et nous allons
étendre notre maillage du terri-

L'équipe Mercator Transport de Saint-Quentin Fallavier

1 oui

Ci-joint mon réglement de

Sociéte :

ffa

toire ». Mercator entend se posi-
tionner sur le marché hexagonal

en poursuivant sa philosophie :

anticiper les besoins et les pro-
blématiques des chargeurs pour

devenir « une extension logisti-
que » du client. « Notre crédo :

étre a l'écoute du client afin de

lui proposer le meilleur service

qui lui fera réaliser des écono-
mies d'échelle sans pour autant
proposer des solutions prétes a

lemploi »,

Du sur mesure dong, « /a

discussion prix ne peut venir
qu'ensuite. Nous n‘avons pas de

catalogue services transport ou

logistique & proposer mais une

démarche proactive envers l'en-
treprise ». Et Laurent Durieux de

citer 'exemple d'une prestation

réalisée pour le compte d'une

entreprise de construction d’'hd-
tel de luxe pour laguelle le grou-
pe a mis en place une chaine

logistique d'approvisionnement

de milliers d'éléments (marbre-
rie, décoration, mobilier...) des

chantiers a I'étranger en temps

et en heure.
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Adresse :

Nom de I'abonné :

Coté au second marché de

Toronto, Mercator affiche une

croissance solide ces demiéeres

années (+ 66 % annoncé sur
I'exercice 2007/2008 pour un

chiffre d'affaires aux alentours

des 28 millions CAD), « nous

subissons l'impact de la crise

mais il est limité dans la mesure

oU nous avons su ventiler notre

portefeuille client. Nous sommes

allés chercher de nouvelles affai-
res et avons decrocheé d'impor-
tants marches ».

Appartenance au
réseau IFLN

Le groupe accompagne notam-
ment ses clients québécois
et nord américains dans leurs
développements internationaux.
Un accompagnement rendu
possible notamment gréce a son
appartenance a I'International
Freight & Logistics network (IFLN),
large réseau international de com-
missionnaires indépendants de
transport (10 000 collaborateurs,
330 bureaux dans 90 pays). Mer-
cator, un nom a retenir. ...
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